
BizBa-Lead (ビズバリード)では、数々の営業成績を達成してきた
実務上がりの営業エキスパートが導入から運用/PDCAにいたるまで
丁寧に支援を行います。

事例/活用方法
定着率

％98
ビズバリード

の導入・運用サポート

ターゲティング
リスト作成

アプローチ
リード獲得

営業戦略
見直し

新規営業DXソリューション

ビズバリード

新規営業DXソリューション

ビズバリード

らくらくアポイント分析

直感操作！
アプローチ入力

仮説検証がクセになる！？

10秒カンタン
営業リスト作成

商談数 5倍の実績

活動数24 倍の実績

年間人件費削減

400万円以上の実績
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BizBa-Leadはシンプルな操作感とコンパクトなコストで
多くの中小企業さまに選ばれています。

販売
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提案の
ポイントを
しっかり
レクチャー

セールスパートナー募集

一緒にビジネスの場をひろげませんか？

新規営業がクセになる！

お気軽に
お声がけください！

課題

営業リストは量ではなく質。
質の高い営業リストで獲得率UP！

解決策

企業データベース数が多い新規営業ツールで、とにかくアプローチ
をしていたけど、獲得率が低く疲弊していた。

営業活動をいつでも再開できる仕組みから、活動量が増えることで、データが
蓄積され、分析をする指標が豊富に！
リストの質にこだわるからこそ、商談数が３倍に増加した事例もございます。

リアルな事例は
こちらでチェック

解決策

企業データは常に最新で、取得数の制限もないからコストの心配なし。
また、多様な検索軸で理想の顧客をピンポイントに特定。
リスト作成の効率化と分析の深化を実現し、成約率が向上した。

課題

営業リスト購入の費用、管理コストを解消！
有望顧客への集中した営業をサポート

複数の営業リストを購入していたため、費用がかさみ、情報の重複
チェックの手間、ボリュームの少なさの三重苦に悩んでいた。

リアルな事例は
こちらでチェック

解決策

営業活動前の事前準備が短縮され、活動量が増加。活動も見える化したことで、
メンバーへの指示や指導が明確になり、情報連携が円滑に。今まで出来なかった組
織的な営業活動ができるようになった。

現場業務と営業を兼務していたため、営業に十分な時間を割くこ
とができず、明確な営業手法も確立されていなかった。その結果、
情報連携が滞り、組織としての営業活動が円滑に進まなかった。

課題

営業組織化の秘訣 = 営業手法の確立 + 
活動量の確保 + 情報連携の強化

リアルな事例は
こちらでチェック

新人がトップセールスマン！？
営業教育ツールとして最適。

解決策

課題

新人営業が入社したけど、リソースがなく、指導する時間がない…

簡単に営業リストが作成でき、トークスクリプトを渡せばすぐに営業が可能。
直感的に使えるので、新人がトップセールスマンなった事例もございます。

リアルな事例は
こちらでチェック

BizBa-Lead(ビズバリード)を使い、貴社の営業プロセスにそって、定着するまでしっかり伴走します。

営業方法にお悩みなら、営業のエキスパートが戦略から戦術を指南いたします。

定着率98% 充実の導入無料サポート

営業戦略相談！営業顧問プラン

●貴社サービスの提供価値の把握
●ペルソナ・ターゲティング策定
●ゴール設定（KPI/KGI）
●営業プロセス管理

●ターゲット仮説設定
●専用のトークスクリプトの提案
●ABテスト設計
●受付突破方法の相談
●アポ分析、ターゲティング設定

営業戦略相談！ アクションプラン相談

●導入目的の明確化
●貴社ターゲティング、KPI/KGI の確認
●営業プロセスの決定
●営業アポイントの実施・管理方法
●トークスクリプトのサンプル提案　...など

導入サポート (キックオフMTG / 運用レクチャー)
●隔週MTG　●PDCAの確認　●リリース機能の共有

定着ミーティング

●チャットサポート　●1ヶ月に1回のMTG

運用サポート

必要な時間に必要な分だけ！

サクッと条件を選ぶだけ！
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やる気のある眼差し！

サクサクいけるっす！助かった...

すぐに独立して
新規営業に取り組める

導入前

新人教育の時間がない...

すまぬ新人...

導入前

仮説と検証で絞り込み
リストの質を上げる

しっかりターゲティングをしないと

疲弊するばかり...

導入後

リスト作成の負担を軽減
戦略的な営業を可能に

導入後導入前

複数の営業リスト購入は ..
費用も整理も大変

業種：製造業
地域：関西
年商：20億以上

今回の商談は
反応がよいな。

導入後

他の業務と兼務している為

営業活動に専念できない

指示や活動方針が定まっていない為

組織化できない

…

時間の確保+営業手法が明確になり

営業組織化に成功

最近..
まとまってきた..

導入前



PDCA
C Y C L EACTION

DO
営業活動

PLAN

CHECK

PDCA
C Y C L E

PLAN

新規営業DXソリューション 営業支援DXソリューション

新規顧客開拓において、営業リスト作成から
アプローチの登録・分析まで、直感的な操作を
実現。定着のための伴走型サポートも充実。

日本法人約100万件以上のデータベースから、業界・地域・企業規模などの条件を選んでいくだけ。
1万件以上の検索項目となっており、仮説にマッチした企業を絞り込むことも可能です。

主な検索項目など
詳しくはこちら
からチェック！

営業活動の管理や、顧客毎の案件管理でイン
サイドセールスから商談や、顧客の満足度向
上のための活動を支援します。

「かんたん」に「直感的」に「ラク」に営業リスト作成から営業活動のアプローチ履歴の入力・分析を実現。
「情報収集」「進捗管理」「行動分析」の工数を大幅に削減できるため、「DO=営業」のリソースが増え、
より多くのお客様にアプローチが可能になります。

受注確度の高いお客様に
どんどんアプローチ。

PLAN

CHECK

数あるWebサイトから
企業情報の収集

Excelでアプローチ
リストを作成

進捗をExcelに
入力・整理・更新

DOの営業に
時間をかけられる！

DOの営業に時間を
かけられていない…

マーケ・インサイドセールス フィールドセールス カスタマーサクセス

営業戦略 営業活動 商談・成約 カスタマーサクセス
ターゲティング・リスト作成 アプローチ ヒアリング・提案・受注 顧客満足・契約継続

必要な時に必要な分だけ、新規営業活動が行える
効率重視の新規営業 DXソリューションです。

対応範囲

DO
営業活動

Excelで営業活動の
数値を作成

改善点を分析

ACTION

01
POINT

02
POINT DO

直感的なインターフェースで、アプローチ実績を迷わず登録可能です。
スター機能や再コール機能を使い、３ステップで必要な時間に必要な分だけアプローチ。

必要な時間に、必要な分だけ！

直感操作！アプローチ入力
サクッと条件を選ぶだけ！

10秒カンタン！営業リスト作成

新規営業を即スタート

CHECK/ACTION03
POINT

営業マンのアプローチ実績が可視化され、仮説に基づいたターゲティング
やアクションプランをカンタンに分析することができます。
分析結果から新たな営業戦略をすぐに実施することで、PDCAを高速化
いたします。

らくらく
アポイント分析

・ホーム ダッシュボード機能
・権限機能
・進捗、架電ステータス設定
・企業情報のオリジナル項目追加
・ハウスリスト登録機能
・営業リストCSV管理機能
・アプローチ履歴 CSV管理機能
・会計期間による年度管理
...など

仮説検証がクセになる！？
スプレッドシート製
アプローチ進捗表

スプシ..
データはしっかり一元管理。

らくらく分析から
傾向がすぐに見つかる。

どちらかというとためしたい..
気になる..

そんな貴方たちに..

と
あ
る
日
の
会
議

A社
B社

D社
A社

C社

32億部品加工
Saas

総合商社
32億

21億
44億
78億

訪問

再コール

受付NG
本人NG

再コール

年商社名 業態 進捗

部品加工
2024/12 2024/11 修正中 2024/10

情報古い

重複

消えてる..

シート多すぎ

カオス..
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会議がキャンセルになりましたね
外出まで1時間あるっすね。

経費精算
でもするかなぁ...

サッ

いますぐ 1 時間だけでも
新規営業できるよ

ほぉ
ありっすね。

ちょいとまった！
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サッ

自分で調べなくても大丈夫
条件を選ぶだけでOK！

おぉーサイコー

業界は？
地域は？

企業規模は？

ほんとに!?
順に選んでいくだけで..
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年間人件費削減
400万円以上の実績

BEFORE AFTER
BizBa-Lead（ビズバリード）を使った営業活動従来の営業活動

その他機能も充実！

・リスト分析
・テレアポ実施数集計
・テンプレート分析
・全社別、組織別、担当者別 分析

● 機能紹介

詳しくはこちら

・アプローチ登録
・各種テンプレート管理
・スター付き管理
・再コール管理

・アポイント獲得数確認
・進捗情報
・テレアポイント実施情報
・担当者別の実績確認

● 機能紹介

詳しくはこちら

10秒で
できた...

A社

B 社

C社
対応中

対応中

対応中

見込み

D社

クレーム 対応中アポイント獲得 見込みあり

電話

手段

進捗

すぐにリストの続きを再開。

入力作業もカンタン選ぶだけ♪

メール 問い合わせ
フォーム

DM郵送

めっちゃシンプル！

ほんでもって軽い

サッ
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分析なくして成果なし！

期間別集計を分析。
獲得率の高い時間や曜日は？

成績の良い営業マンの
トークスクリプトを確認。

獲得率の高い条件は？
地域✕企業規模✕業界

関西 / 100〜300 人未満 / 建設業 12%獲得率

獲得率

獲得率

20%

7%

関西 / 100〜300 人未満 / 製造業

関西 / 100〜300 人未満 / 医療

木曜日の11時が有効！？

月火水木 金

〇〇をメインとして、
これまで〇〇業界で
〇〇の実績を.....

No.1

もうこんなに進捗したの!?

4

詳しくはこちら


